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Wenn es an der Zeit ist, zu sammeln, sollten Sie dann mit einem lokalen Anbieter oder einem erstklassigen, 
zentral gelegenen Betrieb arbeiten? Berücksichtigen Sie Folgendes:

Optimiert der Anbieter seine 
Routen/Netze für maximale 
Treibsto�e�izienz?

STANDORT
UND LOGISTIK Verfügt die Einrichtung

des Anbieters über die nötige 
Größe, um täglich Tausende 
von Assets zu verarbeiten?

Optimiert der Anbieter seine 
Ladungen, um die Auslastung 

der Fahrzeuge zum und vom 
Logistikzentrum sicherzustellen?

hpe.com/asset-lifecycle

Größenvorteile durch einen einzigen, zentralen Partner 
Fähigkeit, an mehreren Projekten gleichzeitig zu arbeiten 
Geringere CO

2
-Emissionen pro Projekt 

Know-how aus jahrelanger Verarbeitung von Millionen von Assets/Jahr 

Die Wiederaufbereitungsquote muss mindestens 85 % betragen.
Garantie, dass die Produkte weitervermarktet werden (und nicht zu Elektroschrott werden)
Der Anbieter muss alle Nachhaltigkeitsbemühungen in Bezug auf CO2-Emissionen, Energie, 
Vermeidung von Mülldeponien messen

Maximieren Sie den Wert von Technologieinvestitionen und treiben
Sie Nachhaltigkeitsziele mit Altgeräten voran. 

Wir können Ihnen helfen. Wenden Sie sich für weitere Details an Ihren Kundenbetreuer.

Dokumentation und Transparenz des End-to-End-Prozesses
Die Möglichkeit für Sie, die Einrichtung zu prüfen
Angabe der Anzahl der vollzeitbeschäftigten, qualifizierten Techniker vor Ort
Klare Erklärung, wie gefälschte Komponenten verhindert werden

Legt Ihr Anbieter Wert 
auf Wiederverwendung 

statt auf Recycling?

Welche Arten von Schulungen 
und Zertifizierungen

werden für Mitarbeiter,
die mit Vermögenswerten 

umgehen, angeboten? 

Gibt es in jeder 
ITAD-Einrichtung eine 

Regelung für die 
Energienutzung?

GOVERNANCE

Mit welcher Energie 
wird die Anlage 

betrieben?

Sind die 
Einrichtungen 

ISO-zertifiziert?

Wohin bringen Sie Assets
am Ende ihrer Nutzungsdauer?
Sobald Sie als Serviceprovider zu dem Schluss kommen, dass bestimmte 
IT-Assets das Ende ihrer Nutzungsdauer erreicht haben, stehen Sie und Ihre 
Kunden vor mehreren Entscheidungen. Wir können Ihnen helfen, die richtige 
Wahl für Ihr Budget und Ihre Nachhaltigkeitsziele zu tre�en.

Prüfen Sie den Gesamteindruck und berücksichtigen Sie die Phasen der Vermögensabschöpfung und Verarbeitung von Assets. 

Wie viele Geräte werden 
dort jährlich bearbeitet?

 Werden die Assets so schnell 
wie möglich wieder vermarktet 

oder wird der Zeitpunkt der 
Vermarktung so gewählt, dass 

Ihre Rendite maximiert wird? Hat er Erfahrung mit der 
Verarbeitung von Assets 
verschiedener Hardwareanbieter?RENDITE

Wenn Ihr Partner im Besitz von Assets ist, wie hilft er Ihnen dann bei der Kapitalisierung von Investitionen? 
Fragen Sie Ihren Anbieter:

Wie sieht das Engagement für Nachhaltigkeit aus?

Vergewissern Sie sich, dass Ihr Anbieter dies leisten kann:

Serviceprovider

Die Kreislaufwirtschaft

ERFASSUNG PROZESS BERICHT

Bei der Bewertung potenzieller Vermögensverwaltungspartner und -dienstleistungen 
gilt es für Sie und Ihre Kunden einige wichtige Details zu beachten. 

Fachwissen soll auf die Finanzstrategie/einen sinnvollen Ertrag abzielen
Wissen, welche Assets gehalten werden müssen, um einen höheren Wert zu erzielen
Nachgewiesene Fähigkeit, den Margenpool für Serviceprovider zu vergrößern
Produktexperten in Vollzeit erforderlich, um den ROI zu maximieren

Transparenz ist unerlässlich.

Um Ihre Bedürfnisse und die Ihrer Kunden zu erfüllen, sind Verantwortlichkeit und Fachwissen der Schlüssel

Achten Sie auf die Nachhaltigkeitsstrategie, die Ziele und die Prozesse des Anbieters

Wie viel Prozent ihrer 
Geräte werden recycelt? 
Wie viel Prozent landen 

auf der Mülldeponie?

https://www.hpe.com/de/de/services/asset-lifecycle.html

